
VORTRAG

Informationsvermittlung 4.0
Infografiken – 

Wettbewerbsfaktor & Verkaufsvorteil
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Sehsam Wir gestalten visuelle Identität.
Einzigartig. Methodisch. Ganzheitlich.
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Janine Thaler | Alexander Lentsch

Geschäftsführung

Mit Strategie und Kreativität gestalten
wir einzigartige und ganzheitliche

Markenauftritte.
Unsere Arbeitsschwerpunkte

liegen in der Entwicklung
authentischer Markenpositionierungen,

individuellem Markenaufbau
und passgenauer Markenführung.

©
 S

eh
sa

m
.d

e



Infografiken
Wissen und Information kompakt

und verständlich aufbereiten

VORTRAG

 1. Relevanz | Status Quo 

2. Potenzial | Wirkmechanismen

3. Anwendung | Infografik und CD 
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Relevanz
Status Quo
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Status Quo: Reizüberflutung!
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Zeitungen Literatur Internet
Quelle: NeoMam Studio zur Wirkungsweise von Infografiken https://neomam.com/interactive/13reasons/ 

Gesteigertes Informationsaufkommen

142%
1984 – 1994

400%
1990 – heute

9.900%
2007 – heute
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Infografik
=

effizientestes Medienformat

Herausheben |
Aufmerksamkeit gewinnen 

Kommunikationsinstrument Infografik
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Potenzial
Wirkmechanismen
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Funktionalität der optischen Wahrnehmung

Quelle: NeoMam Studio zur Wirkungsweise von Infografiken https://neomam.com/interactive/13reasons/ 

50 – 80 %
des Gehirns sind 

an der Verarbeitung
visueller Eindrücke

beteiligt

70 %
der Sinnesrezeptoren
befinden sich im Auge

0,1 sec.
werden benötigt, 

um eine visuelle Szenerie
zu verstehen 

0,15 sec.
werden benötigt, 
um ein Symbol zu

verarbeiten
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Funktionale Vorteile von Infografiken

Quelle: Werbewirkungsstudie »Infografik« des ifak Instituts, März – April 2018, 200206-HB_Infografik_Werbewirkungsstudie_2018.pdf 

91 %
schnelleres, höheres  

Verständnis als
reine Textbeiträge

91 %
gesteigerte

Auffälligkeit,
stärkere Beachtung

73 %
gesteigerte

Aufmerksamkeit 
gesteigerte Einprägung,

Wiedererkennung 

80 %
Farben steigern
Lesebereitschaft
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komplexe Textinhalte

Maximum Security

The operation principle of our next-generation  rewall

NETWORK PROTECTOR is comparable to that of an x-ray 

security scanner at an airport. Each and every single item is fully 

scanned and needs to be positively identi ed before being al-

lowed to enter the secured zone. Every unknown or unidenti -

able item will be denied access. NETWORK PROTECTOR uses 

Adyton Systems’ novel full-validation whitelisting technology 

to achieve the same level of security for enterprise networks. 

Based on the latest deep packet inspection technology, it 

analyzes every inbound and outbound data connection from 

 rst to last packet and only allows fully veri ed and validated 

transmissions to pass according to con gured  lter rules. This

approach protects against known threats and zero-day attacks.

High Performance & Lowest Cost per Megabit/s

NETWORK PROTECTOR’s unique single-pass architecture has 

been developed from scratch and guarantees high through-

put even if all security functions are activated. The combina-

tion of these functions maximizes network security without 

compromising  rewall performance. NETWORK PROTECTOR 

achieves a market-leading cost-per-throughput ratio.

Innovative Ergonomic User Interface

A single central rules table in the graphical user interface con-

trols all of NETWORK PROTECTOR’s security functions. This 

maximizes clarity when implementing individual, company-

speci c security policies and helps prevent security loopholes 

caused by miscon gurations. Simple installation and admi-

nistration reduce training and operating expenditures.

Complete UTM Feature Set

NETWORK PROTECTOR provides all security functions that 

are off ered by UTM solutions in a single system for enterprise 

networks:

 Signature-based application control

 Anti-virus- and malware  lter

 Intrusion prevention system (IPS)

 Web  lter.

Adyton Systems is a German technology company developing network security solutions for the international market. We have 

built a next-generation  rewall from the ground up. NETWORK PROTECTOR is a high-performance enterprise  rewall provi-

ding all security functions in a single system for maximum protection of corporate networks.

THE NEW NEXT-GENERATION FIREWALL

Adyton Systems AG – At a Glance

Adyton Systems  ́full-validation whitelisting: mode of operation

The performance of many competitive  rewalls drops by over 97 % if all security functions are activated.

Comparison of 
 rewalls with mid-level performance Comparison of 
 rewalls with high performance

Firewall vendor Firewall throughput in Mb/s UTM throughput in Mb/s Firewall vendor Firewall throughput in Mb/s UTM throughput in Mb/s

Adyton Systems 1,500  800 Adyton Systems 6,000  3,000

Vendor A 1,800  45 Vendor A 6,000  780

Vendor B 1,250  160 Vendor B 6,000  650

Vendor C 1,900  190 Vendor C 5,000  200

Vendor D 2,000  250 Vendor D 5,000  750

?

?

INTERNET

Network Protector S Series

� � � � ��

� � � � � � � � � � � � � � � �
Network Protector L Series

PWR

PWR HDD

??

??

INTERNET

Network Protector S Series

� � � � ��

� � � � � � � � � � � � � � � �
Network Protector L Series

PWR

PWR HDD

120911-ADY-Firmenprofil-E.indd   1 05.02.2013   14:41:07 Uhr
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Lesebereitschaft,
Verständlichkeit

komplexe  
Textinhalte

Illustration,
visueller Anreiz

Maximum Security

The operation principle of our next-generation  rewall

NETWORK PROTECTOR is comparable to that of an x-ray 

security scanner at an airport. Each and every single item is fully 

scanned and needs to be positively identi ed before being al-

lowed to enter the secured zone. Every unknown or unidenti -

able item will be denied access. NETWORK PROTECTOR uses 

Adyton Systems’ novel full-validation whitelisting technology 

to achieve the same level of security for enterprise networks. 

Based on the latest deep packet inspection technology, it 

analyzes every inbound and outbound data connection from 

 rst to last packet and only allows fully veri ed and validated 

transmissions to pass according to con gured  lter rules. This

approach protects against known threats and zero-day attacks.

High Performance & Lowest Cost per Megabit/s

NETWORK PROTECTOR’s unique single-pass architecture has 

been developed from scratch and guarantees high through-

put even if all security functions are activated. The combina-

tion of these functions maximizes network security without 

compromising  rewall performance. NETWORK PROTECTOR 

achieves a market-leading cost-per-throughput ratio.

Innovative Ergonomic User Interface

A single central rules table in the graphical user interface con-

trols all of NETWORK PROTECTOR’s security functions. This 

maximizes clarity when implementing individual, company-

speci c security policies and helps prevent security loopholes 

caused by miscon gurations. Simple installation and admi-

nistration reduce training and operating expenditures.

Complete UTM Feature Set

NETWORK PROTECTOR provides all security functions that 

are off ered by UTM solutions in a single system for enterprise 

networks:

 Signature-based application control

 Anti-virus- and malware  lter

 Intrusion prevention system (IPS)

 Web  lter.

Adyton Systems is a German technology company developing network security solutions for the international market. We have 

built a next-generation  rewall from the ground up. NETWORK PROTECTOR is a high-performance enterprise  rewall provi-

ding all security functions in a single system for maximum protection of corporate networks.

THE NEW NEXT-GENERATION FIREWALL

Adyton Systems AG – At a Glance

Adyton Systems  ́full-validation whitelisting: mode of operation

The performance of many competitive  rewalls drops by over 97 % if all security functions are activated.

Comparison of 
 rewalls with mid-level performance Comparison of 
 rewalls with high performance

Firewall vendor Firewall throughput in Mb/s UTM throughput in Mb/s Firewall vendor Firewall throughput in Mb/s UTM throughput in Mb/s

Adyton Systems 1,500  800 Adyton Systems 6,000  3,000

Vendor A 1,800  45 Vendor A 6,000  780

Vendor B 1,250  160 Vendor B 6,000  650

Vendor C 1,900  190 Vendor C 5,000  200

Vendor D 2,000  250 Vendor D 5,000  750

?

?

INTERNET

Network Protector S Series

� � � � ��

� � � � � � � � � � � � � � � �
Network Protector L Series

PWR

PWR HDD

??

??

INTERNET

Network Protector S Series

� � � � ��

� � � � � � � � � � � � � � � �
Network Protector L Series

PWR

PWR HDD
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Informations-  
dichte

High Growth Rates – Use Your Chance

The next-generation � rewall (NGFW) market is relatively 

young and characterized by a limited number of vendors as 

well as high growth rates. Traditional security solutions are 

increasingly being replaced by NGFWs.

 

The total turnover in the enterprise � rewall market was 5.9 

billion USD in 2010 – a growth of 10% compared to the pre-

vious year. Market analyst Gartner has projected another in-

crease  of 5% to 6.3 billion USD for 2011. Within this market, 

the NGFW segment is expected to grow to 35%, with 60% of 

new purchases being NGFWs by 2014.1 

Be One of the First – Become a Partner of Adyton Systems

Adyton Systems has rewritten the de� nition of the NGFW 

based on our full-validation whitelisting technology. It inhe-

rently prevents the exploitation of security loopholes and pro-

vides maximum 100% network security. With our products in 

your portfolio you can off er your customers a unique security 

advantage.

A Pro	 table Partnership

Adyton Systems is looking for sales and distribution partners 

for our premium security solutions. We support you with pro-

motional measures, technical assistance and trainings.

1 Gartner: »Magic Quadrant for Enterprise Network Firewalls« 2011

YOUR BENEFITS

 Complete your product portfolio with our innovative

 next-generation � rewall 

 Bene� t from the favorable market conditions 

 Support for your sales and marketing eff orts 

 Technical support and assistance 

 Trainings and certi� cations

Successful Partnership
Deep Traffi  c Analytics    Deep Application Control    Deep Network Protection

Adyton Systems | Next-Generation Firewall | PARTNER PROGRAM

Network Protector S SeriesNetwork Protector M Series

Network Protector L Series

Network Protector S Series

� � � � ��
� � � � � � �� �

Network Protector M Series

� � � � � � � � � � � � � �

A B C D

Network Protector L Series

PWR

PWR HDD

YOUR CUSTOMERS’
BENEFITS

 Port-independent application control with full-

validation whitelisting for maximum network security

 Full UTM feature set: application control, antivirus and

malware � lter, intrusion prevention system, web � lter

 High performance & lowest cost per Mbps through 

purpose-built single-pass engine

 Innovative ergonomic GUI for reduced installation, 

operation and maintenance costs

120911-ADY-Partnerprogramm-Kurz-E.indd   1 05.02.2013   14:43:57 Uhr
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Verständlichkeit,
Einprägsamkeit

Informations-  
dichte

Gliederung,
Strukturierung

High Growth Rates – Use Your Chance

The next-generation � rewall (NGFW) market is relatively 

young and characterized by a limited number of vendors as 

well as high growth rates. Traditional security solutions are 

increasingly being replaced by NGFWs.

 

The total turnover in the enterprise � rewall market was 5.9 

billion USD in 2010 – a growth of 10% compared to the pre-

vious year. Market analyst Gartner has projected another in-

crease  of 5% to 6.3 billion USD for 2011. Within this market, 

the NGFW segment is expected to grow to 35%, with 60% of 

new purchases being NGFWs by 2014.1 

Be One of the First – Become a Partner of Adyton Systems

Adyton Systems has rewritten the de� nition of the NGFW 

based on our full-validation whitelisting technology. It inhe-

rently prevents the exploitation of security loopholes and pro-

vides maximum 100% network security. With our products in 

your portfolio you can off er your customers a unique security 

advantage.

A Pro	 table Partnership

Adyton Systems is looking for sales and distribution partners 

for our premium security solutions. We support you with pro-

motional measures, technical assistance and trainings.

1 Gartner: »Magic Quadrant for Enterprise Network Firewalls« 2011

YOUR BENEFITS

 Complete your product portfolio with our innovative

 next-generation � rewall 

 Bene� t from the favorable market conditions 

 Support for your sales and marketing eff orts 

 Technical support and assistance 

 Trainings and certi� cations

Successful Partnership
Deep Traffi  c Analytics    Deep Application Control    Deep Network Protection

Adyton Systems | Next-Generation Firewall | PARTNER PROGRAM

Network Protector S SeriesNetwork Protector M Series

Network Protector L Series

Network Protector S Series

� � � � ��
� � � � � � �� �

Network Protector M Series

� � � � � � � � � � � � � �

A B C D

Network Protector L Series

PWR

PWR HDD

YOUR CUSTOMERS’
BENEFITS

 Port-independent application control with full-

validation whitelisting for maximum network security

 Full UTM feature set: application control, antivirus and

malware � lter, intrusion prevention system, web � lter

 High performance & lowest cost per Mbps through 

purpose-built single-pass engine

 Innovative ergonomic GUI for reduced installation, 

operation and maintenance costs

120911-ADY-Partnerprogramm-Kurz-E.indd   1 05.02.2013   14:43:57 Uhr
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konventionelle
Darstellung
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konventionelle
Darstellung

Interesse,
Lesebereitschaft

Infografik,
konzentrierte Info
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ISOLIERT
Mit unserer 446 Methode optimieren wir 
Prozesse ganzheitlich, da kein Prozess für 
sich alleinsteht. Unsere Analyse bietet 
Ihnen Einblicke und zeigt die Potenziale.

SYSTEMISCHE  SICHT BIETET

– Einblicke in gewachsene Strukturen
– Erkennen von Potenzialen
– Entscheidungsgrundlage

GEÖFFNET
Gemeinsam mit Ihren Mitarbeitern betrach-
ten wir alle relevanten Elemente, die auf ihre 
Prozesse einwirken oder von ihnen beeinflusst 
werden. Betroffene werden beteiligt, das Wis-
sen Ihrer Organisation aktiviert und Synergien 
sichtbar. 
ÖFFNEN IST FORTSCHRITT

– Kommunikation fördern
– Transparenz schaffen
– Überblick gewinnen

VERBUNDEN
Wir führen Ihre Prozesse zu Prozess- 
ketten zusammen und vernetzen Ihrer 
Abteilungen sowie Teams. Die Ein- 
bindung bewährter Werkzeuge in Ihre 
Services erhöht die Effizienz.

ZUSAMMENBRINGEN

– Prozesse digitalisieren und verknüpfen
– Wissensträger vernetzen
– Freiräume schaffen

OPTIMIERT
Sie erhalten eine umfassende Sicht auf 
Ihre Wertschöpfungskette und verbes-
sern Ihre Service Qualität. Automatisierte 
Routinen und Schnittstellen zu anderen 
Systemen schaffen Freiräume für  
Innovationen.

ZUKUNFT GESTALTEN

– Flexible und dynamische Prozessketten
– Agilität am Markt
– Freude an der Zusammenarbeit

komplexe
Information
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ISOLIERTE INSELN
Insellösungen – oftmals auch Redun-
danzen von Daten. Fehlende Einblicke in 
Prozesse.

PROZESSE ÖFFNEN
Kommunikation fördern, Potenzial aufde-
cken und Überblick schaffen.

PROZESSE VERBINDEN
Wissensträger vernetzen und Innovatio-
nen ermöglichen. Digital auf unserer  
446 Plattform®. 

PROZESSE OPTIMIERT
Agil am Markt dank flexibler und dyna-
mischer Prozessketten. Freude an der 
Zusammenarbeit. 

ISOLIERT
Mit unserer 446 Methode optimieren wir 
Prozesse ganzheitlich, da kein Prozess für 
sich alleinsteht. Unsere Analyse bietet 
Ihnen Einblicke und zeigt die Potenziale.

SYSTEMISCHE  SICHT BIETET

– Einblicke in gewachsene Strukturen
– Erkennen von Potenzialen
– Entscheidungsgrundlage

GEÖFFNET
Gemeinsam mit Ihren Mitarbeitern betrach-
ten wir alle relevanten Elemente, die auf ihre 
Prozesse einwirken oder von ihnen beeinflusst 
werden. Betroffene werden beteiligt, das Wis-
sen Ihrer Organisation aktiviert und Synergien 
sichtbar. 
ÖFFNEN IST FORTSCHRITT

– Kommunikation fördern
– Transparenz schaffen
– Überblick gewinnen

VERBUNDEN
Wir führen Ihre Prozesse zu Prozess- 
ketten zusammen und vernetzen Ihrer 
Abteilungen sowie Teams. Die Ein- 
bindung bewährter Werkzeuge in Ihre 
Services erhöht die Effizienz.

ZUSAMMENBRINGEN

– Prozesse digitalisieren und verknüpfen
– Wissensträger vernetzen
– Freiräume schaffen

OPTIMIERT
Sie erhalten eine umfassende Sicht auf 
Ihre Wertschöpfungskette und verbes-
sern Ihre Service Qualität. Automatisierte 
Routinen und Schnittstellen zu anderen 
Systemen schaffen Freiräume für  
Innovationen.

ZUKUNFT GESTALTEN

– Flexible und dynamische Prozessketten
– Agilität am Markt
– Freude an der Zusammenarbeit

Verständlichkeit,
Einprägsamkeit

komplexe
Information

Illustration,
Infografik
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Infografiken als Teil der Markenkommunikation  

Infografik

Wissen,
Know-How

 

Corporate
Design

 
Markenauftritt

Corporate
Identity

 
Einzigartigkeit
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Infografiken als Teil der Markenkommunikation  

IDEALFALL

Infografik

Wissen,
Know-How

 

Corporate
Design

 
Markenauftritt

Corporate
Identity

 
Einzigartigkeit

©
 S

eh
sa

m
.d

e



3

Anwendung
Infografik und CD
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PROZESSLÖSUNGEN
FÜR IHR

UNTERNEHMEN

ISOLIERT
Gewachsene Abläufe und Redundanzen •

Fehlende Einblicke •

Hoheitsdenken •

GEÖFFNET

Kommunikation fördern •

Potenziale aufdecken •

Überblick schaffen •

VERBUNDEN

Prozesse massgeschneidert digitalisieren •

Wissensträger vernetzen •

Freiräume erkennen und schaffen •

Isonet AG
 

Prozessmanagement, 

IT-Lösungen
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Allegro Packets
GmbH

 

Netzwerkanalyse

©
 S

eh
sa

m
.d

e



in allen Anwendungsbereichen
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BCC ENERGIE
Landwirtschaft

BCC ENERGIE

BCC ENERGIE
Handel und Gewerbe

BCC ENERGIE
Kommunen

BCC ENERGIE
Industrie

BCC Energie UG
 

Energieberatung
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BCC ENERGIE

ENERGIE

Renexpo
19.–21. September

BCC ENERGIE

BCC ENERGIE

BCC ENERGIE

Kirow Ardelt GmbH
Energie-Audit und
Maßnahmen-Umsetzung

REFERENZ

HERSTELLERÜBERGREIFENDS REGELUNGSKONZEPT

Nach der Wende und Privatisierung der DDR-Wirtschaft erhielt das 

Unternehmen 1995 den Namen Kirow Leipzig AG und gehört heute zur 

Gruppe des Oberhausener Familienunternehmens Koehne. 1997 übernahm 

Kirow die Vulkan Kocks GmbH und deren Tochtergesellschaft Kranbau 

Eberswalde GmbH. Das Unternehmen erhielt den Namen Kirow Leipzig KE 

Kranbau Eberswalde GmbH. Kirow Leipzig und der Kranbau Eberswalde 

gehörten beide bis 1990 zum Kombinat TAKRAF und sind nun zusammen 

mit Kocks Krane in Bremen in der Kranunion (früher Kirow-Gruppe) erneut 

unter einem Dach vereint.

Am 6. Juli 2006 übernahm die KIROW Leipzig KE Kranbau Eberswalde 

GmbH 51 Prozent der Anteile an der LEOLINER Fahrzeug-Bau Leipzig GmbH 

(seit 1. Oktober 2007 HeiterBlick GmbH), einem Hersteller für Straßenbahn-

triebwagen mit Sitz in Leipzig. Die HeiterBlick GmbH wird zusammen mit den 

Leipziger Verkehrsbetrieben (LVB) als Joint Venture betrieben. Am 23. 

Dezember 2010 wurde die Privatisierung abgeschlossen, indem Kirow 

sämtliche Anteile an der Gesellschaft übernahm.

2007 erfolgte die Gründung der Ardelt Russland ooo in Sankt Petersburg, 

einer Gesellschaft mit beschränkter Haftung nach russischem Recht, an 

der Kirow Leipzig alle Anteile hielt. Auf der Hauptversammlung am 16. Juni 

2008 wurde die Änderung des Namens Kirow Leipzig KE Kranbau 

Eberswalde GmbH in Kirow Ardelt GmbH beschlossen. Die Eintragung in das 

Handelsregister erfolgte am 2. Juli 2008.

KOMPAKT

Rechtsform GmbH

Gründung 1880

Sitz Leipzig, Deutschland

Leitung Markus Radmacher

Mitarbeiterzahl 205

Umsatz 146 Mio. Euro

Branche Maschinenbau

OPTIMIERUNG

2016

2017

2018

2019

Energiebericht
2019

BCC ENERGIE

ENERGIEERSPARNIS

ENERGIEVERBRAUCH

DEFINITON ENERGIEBERICHT
Der Begri� »Energiebericht« wird 
sehr unterschiedlich interpretiert. 
Entsprechend den verschiedenen 
umweltpolitischen Zielen sind
grundsätzlich vier verschiedene
Ansätze zu �nden

In den nachfolgenden Ausführungen wird unter dem Begri� »Energiebe-
richt« eine Auswertung der energetischen Situation der Liegenschaften der 
Gemeinde Steinhagen verstanden. Einbezogen werden alle Liegenschaften 
der Gemeinde Steinhagen zuzüglich der Straßenbeleuchtung.
Dargestellt werden im Bericht die Entwicklungen

    des Energieverbrauchs in tatsächlicher Höhe und in bereinigter Höhe
    der Energiekosten und -preise
    der Energiekennwerte
    der Emissionen

jeweils für den Verbrauch von Wärme, Strom und Wasser sowohl für alle 
Liegenschaften der Gemeinde, als auch für gewählte Gebäudegruppen und 
schließlich für jedes Einzelgebäude. Für die Jahre 2005 bis 2011 wurden die 
Energiedaten für alle kommunalen Gebäude im Sachbereich Gebäude-
management konzentriert gesammelt. Die Sammlung und Aufbereitung der 
Verbrauchsdaten ist seit 2012 auf das Umwelt- und Klimaschutzmanage-
ment übertragen worden.

Mit Hilfe des Energieberichts will die Verwaltung den Umgang mit Energie in 
den eigenen Liegenschaften dokumentieren. Dabei handelt es sich um eine 
Ist–Analyse. Den Zielgruppen soll der Bericht als Controlling–Instrument im 
Sinne der Planung und Steuerung des Energieeinsatzes (Verbrauch und 
Kosten) helfen und auch zum sparsamen Umgang mit Energie und Wasser 
motivieren. Zusätzlich kann eine regelmäßige Energieberichterstattung als 
Instrument zur Ö�entlichkeitsarbeit eingesetzt werden. Die Gemeinde kann 
dokumentieren, dass sie ihrer Vorbildrolle im Klimaschutz durch e�ziente 
Gebäudesanierung und -bewirtschaftung ihrer Liegenschaften gerecht wird. 2 Restrict transactions that remote access users can execute

2016

2017

2018

2019

BCC ENERGIE

2016

2017

2018

2019

BCC ENERGIE

bescheinigt dem Unternehmen

KIROW ARDELT GMBH

dass ein Energieaudit erfolgreich durchgeführt und konform 

zu den Anforderungen der Norm DIN 16247-1

angewendet wird. Grundlage der Erteilung dieser Urkunde 

durch BCC ENERGIE ist ein

durchgeführtes dokumentiertes Energieaudit mit der

BERICHTNUMMER 2016-04

Diplom Ingenieur André Müller
Durchführende Person von Energieaudits
nach EDL-G 7 DIN 16247-1 BAFA
Energiee�zienzexperte KFW

URKUNDE

BCC ENERGIE

André Müller
Geschäftsführer | Energieberater

BCC ENERGIE
P Ehrensteinstraße 34 | 04105 Leipzig
T +49 341 42348463
M info@bcc-energie.eu

BCC Energie
P Ehrensteinstraße 34 | 04105 Leipzig
T +49 341 42348463
M info@bcc-energie.eu

BCC ENERGIE

André Müller
Geschäftsführer | Energieberater

BCC ENERGIE
P Ehrensteinstraße 34 | 04105 Leipzig
T +49 341 42348463
M info@bcc-energie.eu
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Förderung von Solaranlagen
Seminar Mai 2019

BCC ENERGIE
Landwirtschaft

BCC ENERGIE

Über uns

Zielgruppen

Leistungen

Förderung

Unternehmen

Bei energetischen Investitionen in 
Unternehmen, ö�entlichen Einrichtungen 
oder Privat, bei Neubau und Sanierung von 
Gebäuden oder Erfüllen gesetzlicher 
Vorgaben – Wir haben eine Lösung für das 
Erreichen Ihrer energetischen Ziele. Mit 
einer energetischen Analyse Ihres 
Unternehmens ermitteln wir Wege zur 
Erhöhung der Energiee�zienz.

Team

Unser Team von akkreditierten Beratern 
und ein erprobtes Partnernetzwerk stehen 
zur Bearbeitung individueller Kundenanfor-
derungen zur Verfügung. Unsere 
Projektabwicklung erfolgt nach normierten 
Abläufen und unter Nutzung von 
Online-Tools zur Projektbearbeitung.

09:41 09:41 09:41
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BCC ENERGIE

↓

©
 S

eh
sa

m
.d

e



Mehrwert Infografik

52 %
Aktivierende Wirkung:
weitere Infos werden  

eingeholt

94 %
Imagesteigerung:

werden positiv bewertet,
wirken kompetent

86 %
Attraktivitätssteigerung:
Infotainment, generiert

einfacher Leads + Backlinks

93 %
positive Informations-

vermittlung: Lesebereits-
schaft, Verständlichkeit

Markenerlebnis

Quelle: Werbewirkungsstudie »Infografik« des ifak Instituts, März – April 2018, 200206-HB_Infografik_Werbewirkungsstudie_2018.pdf ©
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Wettbewerb
Stärkung der 

Markenidentität

positive Auswirkung
auf Umsatz + Vertrieb

Verkauf
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Die ganze oder teilweise Veränderung, Bearbeitung, Übersetzung oder Umarbeitung dieser  
Präsentation ist nicht gestattet. Kennzeichnungen, Copyrightvermerke und Eigentumsangaben, 
die Sehsam in dieser Präsentation vorgenommen hat, dürfen in keinerlei Weise entfernt,  
verändert, unkenntlich oder in sonstiger Weise unterdrückt werden.

Falls in dieser Präsentation geschützte Marken und/oder sonstige Schutzrechte nicht als solche 
kenntlich gemacht werden, bedeutet das Fehlen einer solchen Kennzeichnung nicht, dass es sich 
hierbei nicht um eingetragene Marken oder sonstige Schutzrechte handelt.

Verwendete Bilder, Illustrationen und Fotos unterliegen teilweise fremdem Urheber- und Mar-
kenrecht. Sehsam ist bei Nennung fremder Marken entweder im Besitz der hierfür erforderlichen 
Rechte oder verwendet fremde Marken lediglich aus redaktionellen Gründen.

Sehsam GmbH
Brandvorwerkstraße 52–54 | 04275 Leipzig
Tel. 0341. 3069750 | www.sehsam.de


